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Warum?



Wie sind deine Kennzahlen?
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Meine wichtigste Erkenntnis 
aus 2023







Strategie 1: Es geht um 
Transformation



9



Neurowissenschaft: Die 4 Grundbedürfnisse

• Sicherheit


• Bindung


• Selbstwert


• Motivation



Positionierung



Strategie 2: Nutze einen 
Funnel!



Strategie 3: Value based 
marketing



Funnelstrukturen



Offer

Pitch

The Angle



Direct Pitch
1. Hier ist das, was du bekommst. 

2. Hier ist das, was es für dich tun wird. 

3. Hier zeige ich dir den Weg, wie es das für dich tun wird.  

4.Das ist der nächste Schritt 

5. Den Wert aufbauen. 

6. Der Preis. 

7. Der Bonus. 

8. Die Garantie. 

9. Knappheit. 

10. Die Zusammenfassung.



Offer

Pitch

How to



Grundregeln

• So einfach wie möglich 

• Das Konzept der Zustimmung



Das Konzept Zustimmung

• Sie müssen zustimmen, dass das Resultat für sie 
erzielbar ist. 

• Sie müssen zustimmen, dass das was sie aktuell 
tun, nicht zum Erfolg führt. 

• Sie müssen zustimmen, dass es ein besseres 
Konzept gibt.



Grundregeln

• So einfach wie möglich. 

• Das Konzept der Zustimmung. 

• Nicht mehr als drei Inhalte. 

• 60 % Content, 40 % Pitch.



Educational Pitch

1. Erkläre, warum es sich lohnt zu zusehen. 

2. Öffne einen Loop. 

3. Zeige und trainiere maximal drei SEHR EINFACHE Konzepte.  

4. Transition 

5. Direct Pitch.



Praxisbeispiel 
Businessbootcamp



Wie du dein Wissen sofort online 
vermarkten kannst und die Krise als 

Gewinner meisterst





Was du erfährst

Wie der Weiterbildungsmarkt  
sich entwickelt

Der notwendige  
Paradigmenwechsel

Wie du dein Wissen schnell  
und lukrativ digital  
vermarkten kannst



Für wen dieses Training geeignet ist

• Managementtrainer


• Coaches


• Keynote-Speaker


• Consultants und Berater


• und/oder…



Für jeden, der in einem bestimmten 
Themenbereich für andere 
wertvolles Wissen besitzt.





Kurz zu mir

• Dr. Jens Tomas


• Trainer, Keynotespeaker & Businesscoach


• Ich komme aus der Offlinewelt


• Paradigmenwechsel 2007 von der Offline in 
die Onlinewelt



Was du erfährst

Wie der Weiterbildungsmarkt  
sich entwickelt

Der notwendige  
Paradigmenwechsel

Wie du dein Wissen schnell  
und lukrativ digital  
vermarkten kannst



Die Seminar- und 
Veranstaltungsbranche befindet 
sich derzeit in der größten Krise.







Wenn wir die besten Rahmenbedingungen 
zugrundelegen wird, sich der 

Trainingsmarkt ab März 2021 erholen.







Die Krise kann wirklich die 
große Chance für uns sein.



Was du erfährst

Wie der Weiterbildungsmarkt  
sich entwickelt

Der notwendige  
Paradigmenwechsel

Wie du dein Wissen schnell  
und lukrativ digital  
vermarkten kannst



2007: Wie kann ich mein 
Wissen auch online verkaufen?





Kunst des 
Auftritts
Wie Sie sicher und charismatisch 
reden und präsentieren

®Dr. Jens Tomas 2016 · Neuroliminal® Technologie

Verkäufe „Kunst des Auftritts“

• Bis heute rund 16.000 (!!!) Verkäufe.


• Erster Preispunkt 47,— Euro.


• Preistest: 79,— Euro


• Umsatz bis heute ca. eine Millionen Euro



Mein Paradigmenwechsel 2007



Zeit, Wissen & Stress gegen 
Geld.



Wissen gegen Geld.





Als Trainer und Coach musst du 
folgenden Paradigmenwechsel 

vollziehen. 



Du bist ab jetzt kein Trainer, Coach, 
Speaker oder Berater mehr.



Du bist ab jetzt 
INFORMATIONMARKETER.



Wissen gegen Geld.



Informationmarketing ist DAS 
skalierbare Business.





Was du erfährst

Wie der Weiterbildungsmarkt  
sich entwickelt

Der notwendige  
Paradigmenwechsel

Wie du dein Wissen schnell  
und lukrativ digital  
vermarkten kannst



INFORMATIONMARKETING 
folgt anderen Spielregeln.





Seminar, Coaching, Speaking

Wissensvermittlung

Netzwerk

Austausch, Get Together

Gruppendynamik



Soziale Komponenten fallen weg



Seminar, Coaching, Speaking Online-Training

Wissensvermittlung

Netzwerk ICH habe ein Problem  
und will es lösen - es geht nur um MICH

Austausch, Get Together

Gruppendynamik



Wissen muss für Onlinetrainings 
völlig anders strukturiert werden.



Startpunkt

Ziel

Zwischenziel #1

Zwischenziel #2

Zwischenziel #3 Zwischenziel #5

Zwischenziel #4



Startpunkt

Ziel

Zwischenziel #1

Zwischenziel #2

Zwischenziel #3 Zwischenziel #5

Zwischenziel #4• Stress in Meeting 
• Setzt seine Ideen nicht durch 
• Weiß nicht was der Chef 

wirklich wissen will 
• Unsicherheit bei der 

Vorbereitung 
• Frustration

• Weiß wie das Gehirn 
kommuniziert 

• Hat einfache Systeme um seine 
Präsentation aufzubauen 

• Spart Zeit in Vorbereitung  und  
Nachbereitung von 
Präsentationen  

• Kann Chef, Kollegen, Mitarbeiter 
oder Kunden durch Einfachheit 
leicht überzeugen

Kommunikation 
und Gehirn

V.E.G.A.Z. System

Die S.P.2.K. 
Methode

Fragebaum 
entwickeln & 
beantworten

Storytelling, 
Visualisierung und 

Framing

Hat ein umfassendes 
Kommunikationssystem 

für dein Arbeitsalltag



Auf der Basis dieses Systems 
entwickelst du dein Core-Produkt.



Startpunkt

Ziel

Zwischenziel #1

Zwischenziel #2

Zwischenziel #3 Zwischenziel #5

Zwischenziel #4

Kommunikation 
und Gehirn

V.E.G.A.Z. System

Die S.P.2.K. 
Methode

Fragebaum 
entwickeln & 
beantworten

Storytelling, 
Visualisierung und 

Framing

Hat ein umfassendes 
Kommunikationssystem 

für dein Arbeitsalltag

Produkt #1

Produkt #2

Produkt #3

Produkt #4

Produkt #5



Re-Packaging



Re-Packaging

• Das reine Onlinetraining


• Onlinetraining und Zoom-Calls


• Onlinetraining und Live-Veranstaltung


• Onlinetraining, Zoomcalls und Live-
Veranstaltung


• Konkret: 2900 Euro für 12 Monate







Aber Jens, du bist ja auch 
bekannt…



ooohhhhh, die Technik…



Du brauchst vier Webseiten.



Wie kann ich das alles schnell 
umsetzen?



Businessbootcamp: Wie ich mein 
Wissen online schnell und lukrativ 

vermarkten kann



Lass uns miteinander 
sprechen. 



Klick auf den Button und vereinbare 
eine kurze Strategiesitzung mit mir. 



Was machen wir in der 
Strategiesitzung genau? 



Start am12.12.2020



Live-Veranstaltung mit sieben 
Zoom-Calls vom 12.12.2020 bis 

zum 19.12.2020.



Dein digitales Training ist noch 
vor Weihnachten fertig.



PLUS: Dein gesamtes 
Marketing steht.



Es gibt zwei kleine „Hacken“.



PLUS: Deine Technik steht.



Der Markt Das Produkt

Das MarketingDie Technik



Was hast du zu verlieren?



Vereinbare jetzt direkt einen 
Termin unter go.jenstomas.de







Kampagnenergebnis

• 16 Verkäufe = 23.840 Euro netto


• 2 Usells = 9800,— Euro netto


• Gesamtumsatz: 33.640 Euro netto



Strategie 4: Performance Max - 
Kampagnen




