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Warum?



Wie sind deine Kennzahlen?



Meine wichtigste Erkenntnis
aus 2023



Breakthrough Advertising

Englisch Ausgabe von Eugene M. Schwartz (Autoi

45 yrivy 49 Sternebewertungen

Gebundenes Buch Taschenbuch
399,33 € —

1 Gebraucht 453 84 €
1 Neu 399,33 €
1 Sammlerstuck ab 312,79 €

paperback version

Sprache Herausgeber Er

® i

Englisch Bottom Line Books



Die 5 Bewusststeins-Stufen

Entdeckung
Erwagung _
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Strategie 1: Es geht um
Transformation



BEFORE




Neurowissenschaft: Die 4 Grundbedurfnisse

* Sicherheit
* Bindung
e Selbstwert

 Motivation



Positionierung



Strategie 2: Nutze einen

Funnel!



Strategie 3: Value based
marketing



Trafficquelle

Funnelstrukturen

—_

Optinseiten

—_

Tripwire-
Angebot

Core-
Produkt

Profit-
Maximizer

EITETIE

E-Mail-Sequence
GAIN/LOGIC/IFEAR

E-Mail-Sequence
GAIN/LOGIC/FEAR

E-Mail-Sequence
GAIN/LOGIC/FEAR

Kundenwert steigemn - Neues Produkt plus Emallimarketing

Kundenwert

steigern - Neues

Produkt plus
Emalimarketing






Direct Pitch

1. Hier ist das, was du bekommst.
2. Hier ist das, was es flr dich tun wird.
3. Hier zeige ich dir den Weg, wie es das flr dich tun wird.

4.Das ist der ndchste Schritt






Grundregeln

e So einfach wie moglich

e Das Konzept der Zustimmung



Das Konzept Zustimmung

® Sie mussen zustimmen, dass das Resultat fur sie
erzielbar ist.

® Sie mussen zustimmen, dass das was sie aktuell
tun, nicht zum Erfolg fuhrt.

® Sie mussen zustimmen, dass es ein besseres
Konzept gibt.



Grundregeln

® So einfach wie moglich.
e Das Konzept der Zustimmung.
e Nicht mehr als drei Inhalte.

e 60 % Content, 40 % Pitch.



Educational Pitch

1. Erklare, warum es sich lohnt zu zusehen.

2. Offne einen Loop.

3. Zeige und trainiere maximal drei SEHR EINFACHE Konzepte.
4. Transition

5. Direct Pitch.



Praxisbeispiel
Businessbootcamp



Wie du dein Wissen sofort online
vermarkten kannst und die Krise als
Gewinner meisterst



Digistore24-ID: jenstomas Ansicht: Vendor ~ Logout Deutsch ~ Hilfe

@ digistorezgl Business-Cockpit Konto ~ Marktplatz + Berichte +  Einstellung

Standard /' <+ Neues Dashboard erstellen

-+ Kachel hinzufiigen ¥ Aktualisieren 122 Automatisch anordnen EUR v Verdienst aller Wahrungen summier:

Kundenwert Brutto-Umsatz - Initial-Verkaufe : Brutto-Umsatz - Upsell-Verkaufe |

Verkaufe als Vendor und Affiliate Verkaufe als Vendor Verkaufe als Vendor !
Seit Kontoerstellung Seit Kontoerstellung Seit Kontoerstellung

27263 € 535.015,78 € 252932 €




Was du erfahrst

2 X=X Ll

o o ®
Wie der Weiterbildungsmarkt Der notwendige Wie du dein Wissen schnell
sich entwickelt Paradigmenwechsel und lukrativ digital

vermarkten kannst



Fur wen dieses Training geeignet ist

 Managementtrainer
 Coaches

» Keynote-Speaker

e Consultants und Berater

 und/oder...




Fur jeden, der in einem bestimmten
Themenbereich fur andere
wertvolles Wissen besitzt.






Kurz zu mir

Dr. Jens Tomas
Trainer, Keynotespeaker & Businesscoach
Ich komme aus der Offlinewelt

Paradigmenwechsel 2007 von der Offline in
die Onlinewelt




Was du erfahrst

P LY

Wie der Weiterbildungsmarkt
sich entwickelt



Die Seminar- und
Veranstaltungsbranche befindet
sich derzeit in der grof3ten Krise.






A
®
MANAGEMENTCIRCLE THEMEN FORMATE EXPERTEN KOOPERATIONEN UBERUNS SERVICE BLOG

BILDUNG FUR DIE BESTEN

Home / Thema / Einfach erklart

Nehmen Sie auch online teil: Bei der Anmeldung finden Sie eine Buchungsoption dafir.

Unsere Prasenztermine werden live gestreamt. Interagieren Sie mit Referenten und Teilnehmern. Weitere Informationen LIVE ]

&STREAMING

Einfach erklart EZIZS

So reduzieren Sie Komplexitat und bringen Ihre Kommunikation auf

den Punkt
Nachste Termine Top Experte 48 - :
08. - 09.12.2020 (KIn) Drijens Tomas - (39 Bewertzey

14. - 15.04.2021 (Miinchen)
25. - 26.05.2021 (Frankfurt/M.)
29. - 30.06.2021 (Disseldorf)

Zur Anmeldung Programm Download




Wenn wir die besten Rahmenbedingungen
zugrundelegen wird, sich der
Trainingsmarkt ab Marz 2021 erholen.
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Abb. 17: Verteilung der
Tageshonorarsitze

Werterbildungsszene Deutscniand

200

Honorar- und Gehaltsstudie
Trainer, Berater, Coachs
Abb. 18: Durchschnitts-

werte der Tageshonorar-
satze

- managerSeminare

Trainingaktuell

an

Die mit (Prdsenz-)Trainings
erzielbaren Honoraren be-
wegen sich maRgeblich in
einer Spanne zwischen 601
Euro und 1.800 Euro, wobei
der Tagessatz von 1.001 bis
1.200 Euro - wie schon in

den beiden Honorarstudien
zuvor - von den meisten
Befragten genannt wird.
Auffilligste Veranderung
gegeniiber den im Novem-
ber 2015 ermittelten Ver-
gleichszahlen der letzten

Honorarstudie: Der Anteil
der Weiterbildungsanbieter,
die sich mit Tagessdtzen
bis 400 Euro iiber Wasser
halten miissen, hat sich
um knapp drei Prozent-
punkte erhoht.

durchschnittlicher
Tageshonorarsatz

Tageshonorarsatz Frauen

Tageshonorarsatz Manner

1.333 Euro

(Vergleichswert Nov./Dez. 2015)

Von oben nach unten: n=989, n=1.204, n=548, n=431

Der aktuelle Durch-
schnittshonorarsatz fiir
Trainings liegt bei 1.297
Euro - und damit 36 Euro
unter dem Tagessatz, der
fiir die vorangegangene
Honorarstudie ermit-

telt wurde. Angesichts
der guten Konjunktur

in Deutschland mit an-
haltendem Beschafti-
gungszuwachs und einem

LTS T

rund zweiprozentigen
Wirtschaftswachstum in
den vergangenen drei
Jahren ist dieses Ergebnis
eher erniichternd. Zumal
an dieser Stelle vor drei
Jahren noch ein Honorar-
zuwachs von zehn Pro-
zent verzeichnet werden
konnte. Wahrend Frauen
im Durchschnitt ein Minus
von zehn Euro hinneh-

T S T PURPR TN S SR,

men mussten (aktuelles
Durchschnittshonorar:
1.154 Euro), rutschte das
Honorar bei Mdnnern um
rund 40 Euro nach unten
(aktuell: 1.480 Euro). Dass
sich der Abstand zwischen
den Honorarsdtzen damit
ein wenig verringert hat,
diirfte fiir die Frauen nur
ein dulerst schwacher
Trost sein.




Jul 31, 2018, 11:00pm EDT

E Learning Climbing To $325
Billion By 2025 UF Canvas Absorb
Schoology Moodle

',%m TJ McCue Senior Contributor ®

| Consumer Tech

@ This article is more than 2 years old.

E-Learning is the future. Market research firm Global Industry Analysts
projected “E Learning” would reach $107 Billion in 2015 and it did. Now,
Research and Markets forecasts show triple the revenue of 2015 — e-learning

will grow to $325 Billion by 2025.



Die Krise kann wirklich die
gro3e Chance fur uns sein.



Was du erfahrst

e %o
.oo
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Der notwendige
Paradigmenwechsel



2007: Wie kann ich mein
Wissen auch online verkaufen?



abnehmen

lle Weg zum Wohlfiihlgew icht

des A uftritts

Wie Sie sichap und charismatisch
redémund prasenticren

Golf

Der schnelle Weg zum Traumhandicap




Verkaufe ,,Kunst des Auftritts”

Kunst des
Auftritts

Wie Sie sicher und charismatisch
reden und prasentieren

Bis heute rund 16.000 (!!!) Verkaufe.

Erster Preispunkt 47,— Euro.

Preistest: 79,— Euro

Umsatz bis heute ca. eine Millionen Euro

dr.tomas

¥ production




Mein Paradigmenwechsel 2007



Zeit, Wissen & Stress gegen
Geld.



Wissen gegen Geld.



"Einfach erklart”

Wie Sie Komplexitét reduzieren
und auf den Punkt bringen

@dvoConsul’ron’rs

Die Berater der Berater

business

UNTERNEHMENSERFOLG 2.0

Produktivitat

ili  Dr. Tomas Privatcoaching

=) DIEKUNST DES AUFTRITTS
, RHETORIK IM 21. JAHRHUNDERT

@ @ SMARTSUCCESS

EXPERTSTRAINING

Erfolg auf ganzer Linie

Vertriebs Coaching 2.0
Vertrieb | Verkauf | Marketing

2

"Die Psychologie
des Uberzeugens”
Wie Sie begeistern und fur sich

und lhre Ideen gewinnen.

6 Ziel Coaching 3.0

X

WIE SIE IHRE ZIELE GARANTIERT ERREICHEN

Nextgeneration Marketing

Marketingerfolg Step by Step



Als Trainer und Coach musst du
folgenden Paradigmenwechsel
vollziehen.



Du bist ab jetzt kein Trainer, Coach,
Speaker oder Berater mehr.



Du bist ab jetzt
INFORMATIONMARKETER.



Wissen gegen Geld.



Informationmarketing ist DAS
skalierbare Business.



"Einfach erklart”

Wie Sie Komplexitét reduzieren
und auf den Punkt bringen

@dvoConsul’ron’rs

Die Berater der Berater

business

UNTERNEHMENSERFOLG 2.0

Produktivitat

ili  Dr. Tomas Privatcoaching

=) DIEKUNST DES AUFTRITTS
, RHETORIK IM 21. JAHRHUNDERT

@ @ SMARTSUCCESS

EXPERTSTRAINING

Erfolg auf ganzer Linie

Vertriebs Coaching 2.0
Vertrieb | Verkauf | Marketing

2

"Die Psychologie
des Uberzeugens”
Wie Sie begeistern und fur sich

und lhre Ideen gewinnen.

6 Ziel Coaching 3.0

X

WIE SIE IHRE ZIELE GARANTIERT ERREICHEN

Nextgeneration Marketing

Marketingerfolg Step by Step



Was du erfahrst

Ll

Wie du dein Wissen schnell
und lukrativ digital
vermarkten kannst



INFORMATIONMARKETING
folgt anderen Spielregeln.



A
®
MANAGEMENTCIRCLE THEMEN FORMATE EXPERTEN KOOPERATIONEN UBERUNS SERVICE BLOG

BILDUNG FUR DIE BESTEN

Home / Thema / Einfach erklart

Nehmen Sie auch online teil: Bei der Anmeldung finden Sie eine Buchungsoption dafir.

Unsere Prasenztermine werden live gestreamt. Interagieren Sie mit Referenten und Teilnehmern. Weitere Informationen LIVE ]

&STREAMING

Einfach erklart EZIZS

So reduzieren Sie Komplexitat und bringen Ihre Kommunikation auf

den Punkt
Nachste Termine Top Experte 48 - :
08. - 09.12.2020 (KIn) Drijens Tomas - (39 Bewertzey

14. - 15.04.2021 (Miinchen)
25. - 26.05.2021 (Frankfurt/M.)
29. - 30.06.2021 (Disseldorf)

Zur Anmeldung Programm Download




Seminar, Coaching, Speaking

Wissensvermittlung

Netzwerk

Austausch, Get Together

Gruppendynamik




Soziale Komponenten fallen weg



Seminar, Coaching, Speaking

Wissensvermittlung

Netzwerk

Austausch, Get Together

Gruppendynamik

Online-Training

ICH habe ein Problem
und will es I6sen - es geht nur um MICH




Wissen muss fur Onlinetrainings
vollig anders strukturiert werden.



Startpunkt

BEFORE

Zwischenziel #1 Zwischenziel #3 Zwischenziel #5

AFTER

Zwischenziel #2

Zwischenziel #4




"Einfach erklart”

Wie Sie Komplexitat reduzieren
und auf den Punkt bringen

e WeiBl wie das Gehirn
kommuniziert

¢ Hat einfache Systeme um seine
Préasentation aufzubauen

e Spart Zeit in Vorbereitung und
Nachbereitung von
. Storytelling, Prasentationen

Die S.P.2.K. Visualisierung und e Kann Chef, Kollegen, Mitarbeiter
Methode ) oder Kunden durch Einfachheit

Framing leicht tiberzeugen

Zwischenziel #1 Zwischenziel #3 Zwischenziel #5

Kommunikation
und Gehirn

Startpunkt O O O O O Hat ein umfassendes
Kommunikationssystem
flr dein Arbeitsalltag

Stress in Meeting

Setzt seine Ideen nicht durch Zwischenziel #2 Zwischenziel #4

WeiB nicht was der Chef
wirklich wissen will Fragebaum

Unsicherheit bei der V.E.G.A.Z. System entwickeln &
Vorbereitung

Frustration beantworten




Auf der Basis dieses Systems
entwickelst du dein Core-Produkt.



"Einfach erklart”

Wie Sie Komplexitét reduzieren
und auf den Punkt bringen

Zwischenziel #1 Zwischenziel #3 Zwischenziel #5

Produkt #1 Produkt #3 Produkt #5

Startpunkt l O l O l

Hat ein umfassendes
{ Kommunikationssystem

fur dein Arbeitsalltag

Zwischenziel #2 Zwischenziel #4

Produkt #2 Produkt #4




Re-Packaging



Re-Packaging

Das reine Onlinetraining
Onlinetraining und Zoom-Calls
Onlinetraining und Live-Veranstaltung

Onlinetraining, Zoomcalls und Live-
Veranstaltung

Konkret: 2900 Euro fur 12 Monate

Kurs Inhalt

Grundlagen effektiver Kommunikation

4Lerneinheiten

@ Auskiappen



Zielcoaching 202
elcoaching 2020 Zielcoaching 3.0

View Kurs details v

Wie du die nachsten 12
Monate zum besten Jahr
deines Lebens machst

In Bearbeitung In Bearbeitung

Last activity on 10. Juni 2020

Download

KURS INCLUDES

O 6 Module

=2 20 Themen




Digistore24-ID: jenstomas Ansicht: Vendor ~ Logout Deutsch ~ Hilfe

@ digistorezgl Business-Cockpit Konto ~ Marktplatz + Berichte +  Einstellung

Standard /' <+ Neues Dashboard erstellen

-+ Kachel hinzufiigen ¥ Aktualisieren 122 Automatisch anordnen EUR v Verdienst aller Wahrungen summier:

Kundenwert Brutto-Umsatz - Initial-Verkaufe : Brutto-Umsatz - Upsell-Verkaufe |

Verkaufe als Vendor und Affiliate Verkaufe als Vendor Verkaufe als Vendor !
Seit Kontoerstellung Seit Kontoerstellung Seit Kontoerstellung

27263 € 535.015,78 € 252932 €




Aber Jens, du bist ja auch
bekannt...



ooohhhhh, die Technik...



Du brauchst vier Webseiten.



Wie kann ich das alles schnell
umsetzen?



Businessbootcamp: Wie ich mein
Wissen online schnell und lukrativ
vermarkten kann



Lass uns miteinander
sprechen.



Klick auf den Button und vereinbare
eine kurze Strategiesitzung mit mir.



Was machen wir in der
Strategiesitzung genau?



Start am12.12.2020



Live-Veranstaltung mit sieben
Zoom-Calls vom 12.12.2020 bis
zum 19.12.2020.



Dein digitales Training ist noch
vor Weihnachten fertig.



PLUS: Dein gesamtes
Marketing steht.



Es gibt zwel kleine ,,Hacken®.



PLUS: Deine Technik steht.



Das Produkt

Die Technik Das Marketing




Was hast du zu verlieren?



Vereinbare jetzt direkt einen
Termin unter go.jenstomas.de



WV VIDALYTICS

VSL Businessbootcamp Liste Ver... v

SEGMENTS

XG  Traffic Sources peta
Converted
Geo
Device
Browser

New vs Returning

&) Compare Vid

1049 63.22%
Plays Play Rate

@D Upload | Help  Jens Tomas ~ ‘
T —

1000 .
Rewinds

Skips

800

600

400

200

0:00 25% 50% 75% 31:41

935 43.11% - 0.00% - -

Unique Plays Engagement Conversions Conv. Rate Avg. Order Revenue



Dienstag, 8. Dezember 2020

21:30 - 22:00

21:00 - 21:30

20:30 - 21:00

19:30 - 20:00

19:00 - 19:30

13:30 - 14:00

13:00 - 13:30

Ereignistyp Strategiegesprach Businessbootcamp

Ereignistyp Strategiegesprach Businessbootcamp

Ereignistyp Strategiegesprach Businessbootcamp

Ereignistyp Strategiegesprach Businessbootcamp

Ereignistyp Strategiegesprach Businessbootcamp

Ereignistyp Strategiegesprach Businessbootcamp

Ereignistyp Strategiegesprach Businessbootcamp



Kampagnenergebnis

16 Verkaufe = 23.840 Euro netto
e 2 Usells =9800,— Euro netto

e Gesamtumsatz: 33.640 Euro netto



Strategie 4: Performance Max -
Kampagnen






